
 

 
 
「経営に活きる保険勉強会」開催のお知らせ 

 
2019年も終わりに近づいてまいりました。歯科医院を運営していると、月日の流れをとても早く感じるものですが、
皆様の2019年はいかがだったでしょうか？ 
 さて、来年はオリンピックイヤーであると同時に、令和初の保険改正を迎え、中医協からも徐々に内容が伝わっ
て来ております。大きな方向性が示された前回改定から2年が経ち、国がどのような道を示すのかしっかり捉える
ためにも、情報収集だけでなく、その解釈についても学んでいく必要があると言えます。 
 そこで、下記の日程で保険勉強会を開催する運びとなりました。医院の売り上げの大半を占める保険診療に詳し
くなることは、決して歯科医院経営においてマイナスになることはありません。逆に熟知すればするほど、個別指
導等においてもその知識がプラスに働くことでしょう。開業医は、歯科医師といえども経営者です。月に1度は医
院経営について学ぶ機会を持ち、スマートな経営を目指しましょう。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

株式会社ミック 
康本塾・次代塾 

塾長 康本 征史 先生 

セミナーの詳細・お申し込みは裏面をご覧ください。 

平成3年  東北大学歯学部卒業 

平成6年  康本歯科クリニック開設 

平成12年 予防歯科センター・柏 開設 

平成18年 デンタルケアショップ 開設 

平成25年 柏の葉総合歯科・小児歯科 開設 

現在に至る 

 

行列のできる歯科医院2（共著） 

歯科再生ストラテジー（共著） 

デンタルダイヤモンド 「ズバリ誌上診断」2年間担当 

最新中国歯科事情レポート 

 

平成15年より、全国各地でセミナー講師・講演を行う 

平成18年6月日本教育会館にて「定期管理型予防歯科医院の作り方」シンポジウム主催 

平成19年 全国6カ所で、「定期健診型予防歯科医院の作り方」スクール開催 

平成20年 康本塾 開催 

平成21年 神戸にて『定期管理型予防歯科医院の作り方』第2回 シンポジウム主催 

平成27年 次代塾 開催  

その他、株式会社ヨシダ G21等セミナー講師としても活動 

講師のご紹介 
プロフィール 

康本 征史（ヤスモト マサフミ） 
昭和40年5月17日 千葉県柏市生まれ 

全4回 
開催 

セミナーテーマのご紹介 
第1 回 (2019/12/18) 
保険制度と保険診療 保険診療と医院経営 

第2 回 (2020/01/22) 
令和初の保険改正の狙い 

第4 回 (2020/04/22) 
保険請求と 

新規・個別指導について 

第3 回 (2020/02/26) 終了 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

お申し込み 
下記をご記入の上、FAXにてお申し込みをお願いします。※記入漏れが無いようお願いします。  

開 催 日 時 

第1回 2019年12月18日（水） 19時～20時半（90分）／終了 

第2回 2020年1月22日（水） 19時～20時半（90分） 
第3回 2020年2月26日（水） 19時～20時半（90分） 
第4回 2020年4月22日（水） 19時～20時半（90分） 

会   場 
参加人数確定後、お申し込みいただいた方にお知らせいたします。 
東京都千代田区近辺（予定） 

定   員 50名 

対 象 者 歯科医師 参 加 費 11,000円（税込）／回 ※1人分の費用になります。 

申 し 込 み 

医院名 

参加者名 参加人数                   名 

TEL メール           @ 

申し込み先FAX番号 ： 03-5651-9921  株式会社ミック 首都圏営業部宛 
※正式に申し込みをいただいた方には、後日「費用のお手続き」および「会場」のご案内メールをお送りします。 

締 め 切 り 2020年1月14日（火）まで 

共 催 
（お問い合わせ先） 

株式会社ディーアソシエイツ 
W e b 
メール 

https://www.dentalassociate.jp 
info@dentalassociate.jp 

株式会社ミック 
首都圏営業部 担当：阿部 

W e b 
メール 

https://www.mic.jp 
m-abe@mic.jp 

ご不明な点などがございましたら、お気軽にお問い合わせください。 
※本紙内容は予告なしに変更となる場合がございます。あらかじめご了承ください。 

全4 回！  
第2回のテーマは「保険診療と医院経営」 

“保険診療は儲からない”と嘆く声をよく聞きます。 

確かに、25 年以上歯科医院を経営していますが、“保険診療だって蔵が立つ！”とは流石に思いません。

でも、だからと言って儲からないものでもないように思います。見方を変えれば、“保険診療でも採算が取れる、

儲かる”やり方を研究してみてはいかがでしょう。 

https://www.dentalassociate.jp/

